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האם אתה מוכן ללמוד את האמיתות מאחורי השיווק 
   ? והאינטרנטי הרשתי

  
זור לייצר הצלחה מאסיבית ולע ללמוד כיצדהאם אתה מוכן 

י מה "ארגון שלך לשכפל נכון את אותה ההצלחה על
  ?שיודעים רק היזמים ואנשי העסקים הטובים ביותר 

  
    

מאות של אנשים מפני כשלון " להציל"האם היית רוצה 
ולייצר הכנסה משמעותית לך ולמשפחתך ממש , בתעשייה

  ! והחל מהיום בעזרת האינטרנט מהבית
  

  .מובטחת צלחתךהבמידה ותפעל לפי צעדים אלו 
  
  

  ! לך שלום
  

, שנים ארבעואני מרשת במקצועי כבר למעלה מ  הלל- הנעמן אסף: שמי 
עסקתי  ,מאז שאני זוכר את עצמיאך  ,ולפרקים שכיר הייתי עצמאי בעברי

  .והמכירות המיתוג, בתחום השיווק
  

  !  ייצר הצלחה בתעשייהל כמה שיותר אנשיםלעזור ל :החזון שלי הוא  
  

  !זה מכיוון שאני מאמין ואוהב את התעשייה שלנו  ספרכתבתי 
ורם לגל חיובי שמשפיע ג ,רשתיבשיווק  מצליחמפיץ שאני יודע שכל 

  !!!ועל התעשייה כולה  לטובה עלינו
מכיוון שהצלחות בתעשייה שלנו , באשר הם ברצוני לתת ערך לכל המרשתים

וחיי  וישדרגו את חייהם ,בשיטה יתנו אמון, יחשפו גורמות לכך שעוד אנשים
  !כתוצאה מכך הסובבים אותם 

 והאינטרנטי הינו התשובה לאתגריםשיווק הרשתי אני מאמין בלב שלם כי ה
  ! תכלכלה העולמיבעיות הויפתור גם חלק מ, כלכלים שלךה
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ולהצלחה של הארגון אותו אתה זה הוא כלי קידום להצלחה שלך  ספרכמו כן 
  .או תנהיג בעתיד כתוצאה מיישום הכלים המובאים לך מעל דפים אלו, מנהיג

  
אלו הם עקרונות אותם תוכל ליישם , יקדם אותך במהרה כאן ושהמידע שתרכ

  .אות מעבר למה שהכרת אי פעםולייצר תוצ ,מיידיבאופן 
  

  !עובד : כל הידע אותו אתה הולך לקבל כאן 
  

הוכחה חיה  למקצוע הם יועמיתי ן שאניואני מרשה לעצמי לרשום זאת מכיוו
לכך שסכומי כסף גדולים יגיעו אליך ואל הארגון שלך במידה ותיישם לאורך 

  !זמן את האסטרטגיות שאותן אתה מקבל כרגע על מגש של כסף 
  
אך אם אתה קורא שורות אלו אין ספק , כול להיות שאתה חדש בתעשייה שלנוי

  !כי אתה מכוון להצלחה 
  . אשריך , למידע המוגש לך כאן ףית מגיע להיחשאחרת לא הי

  ! שגורמים לגידול במשק ,וזמה ופעולהיאנשי , אני מעריך ומוקיר אנשים כמוך
  

ומה , מנע בכדי לא להפסיד כסףיבדפים הקרובים תלמד ממה לה
  ! חלמתעד היום רק לעשות בכדי להרוויח סכומים עליהם 

  
  

  ? והאינטרנט עבודה מהבית, ייווק הרשתרוויח כסף בשאז האם אפשר לה
  !ברור שכן 

  
  האם אפשר להרוויח כסף בשיטות הישנות אותן כולם מלמדים

  !סביר להניח שלא 
  

פשוט לא ישרדו את האתגרים  97%א "ז, ירוויחו בשיטה הישנה 3%רק 
בכדי לייצר  לאורך זמן או המוטיבציה להמשיך ,או שיגמר להם הכסף

  .הכנסה מכובדת
  

  !!!ם סטטיסטים ידועים אלו הם נתוני
  

 כמו ששמת לב אני אוהב לשים את הקלפים על השולחן בצורה פתוחה
  .וגלויה

שלנו גם אם לא נעים  המה שתפגוש בדפים הבאים הם אמיתות על התעשיי
  .לדעת את כולן
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  :הוא  כבר שנים שלי לימד אותי ומלווה אותי משפט חשוב שהמורה

  "האמת טובה מספיק"
  
  
  

  : ש לעניינים וניג אז בוא
  
   

  :שני דברים חשובים שעליך ללמוד וליישם והם  בכדי להצליח בתעשייה שלנו ישנם
  

 .שלך כיצד לשווק נכון את המוצר וההזדמנות  – שיווק .1
  
  .כיצד לתת ערך וידע לארגון שלך ממקום של דוגמא אישית  - מנהיגות .2

  
  

  ". רהעיוור מוליך את העיוו"  שייהבהרבה מקרים בתעאך לצערי 
והסטטיסטיקה  ,בהצלחה השיטה שאותה מלמדים ברב החברות אינה עובדת

  .מדברת בעד עצמה
  

, לפנות למשפחה ומכרים, לימד אותך להכין רשימה שהחונך שלך סביר להניח
  .   ופשוט להציע לכל אחד את העסק

  .)השיטה בה גם אני עבדתי בתחילת דרכי(  !זו השיטה הישנה 
  

 ובלתי ניתן לשכפול ,מזל- הייתי בר אך  ,הצלחה יפה זואמנם יצרתי בשיטה 
כ "זוהי בד, שהצליחו כך 3%השתייכתי לאותה קבוצה של  ,ברמת התוצאות

  .הצלחה לזמן קצר
  

את המעשים  ולטווח זמן ארוך יותר ותריאנו רוצים לשכפל באחוזים גבוהים 
  .שלנו

  
איפה  ונושרים, לא שורדים את המאמץ הכרוך בכך רב האנשים, לצערי

  !  שהוא בדרך
  

איך להימנע מאותם מצבים ו ,קודם כל בוא נלמד ממה כדאי להיזהר אז
  ..להמשך הדרךוהכסף שיחסלו לך את הסוללות 
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  ":השיטה הישנה"
  

  
  שיווק לבני משפחה וחברים 

  
) משפחה וחברים(השיטה הישנה דוגלת בכך שיש צורך לשווק לשוק החם 

  .שלכם בתחילת הדרך
  ?מדוע זה כך ו.  וגם בזבוז כסף לטווח הארוך, ו בזבוז זמןלמעשה זה

  
לחייך " ירדו"ובנוסף  םוחלקם יהיו מאוד צייני, םרובם הולכים להיות סקפטיי

  .בצורה לא נעימה
שהם חשים שאתה מנסה לנצל את הקשרים שלך איתם בכדי  :הסיבה לכך היא
  .להרוויח על גבם

  !ותו לא , אתה מנסה לנצל אותם םיהמכיוון שבעינ ,רב האנשים פשוט נעלבים
  

זה לא קל לקבל , כתוצאה מכך הרוח במפרשים וההתלהבות שלך יתחילו לדעוך
  .היקרים לך ובמיוחד בתחילת הדרךדחייה מהאנשים 

  
  

ישנם הרבה מאוד אנשים שישמחו לעשות איתך עסקים , אך אל תדאג
, ם הנכוניםהתפקיד שלך הוא פשוט למצוא את האנשי, ולרכוש את מוצריך

  !והם מחכים רק לך מכיוון שאתה יכול לתת מענה לבעיותיהם  ,הם קיימים
  
  
  
  
  

  לקדם רק את ההזדמנות העסקית
  

זה בעצם מה שמלמדות רב חברות השיווק הרשתי את המפיצים שלהם 
  .  כ נוגעים קצת במוצר ובשיווקו"ורק אח, בתחילה

  !סף להפסיד הרבה זמן וכ ם לךזוהי טעות נפוצה שתגרו
  

  ?ומדוע 
  

מה שבעצם אומר , עסקים בשיווק רשתי מאפשרים לנו לבנות הכנסה שיורית
  . שאנו עושים עבודה היום אך את הפירות נקטוף בעוד מספר שנים
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מהכנסות  תבכדי ליהנו( עסק בשיווק רשתילבנות ש:  האמת היא
   .שנים 3-5לוקח כ  )פאסיביות

  
י "מוביל את ההזדמנות ע, ולה אז המפיץ החדש שרמת ההתלהבות שלו גד

לאנשים  ללא תוצאות לים בתעשייה ומגיעהאפשרות להרוויח סכומים גדו
  .שהוא מכיר

  
הו תרוץ מוכר של אותם ז, תעשה אתה כסף ואז אנו נצטרף: כ טענתם היא "בד 

מה שעוד פעם מוציא את הרוח .    (אינם רואים את התמונה הגדולהאנשים ש
  )מן המפרשים שלך

  
תלהבות של אך האמת היא שהה, טיפול בהתנגדות שכזו דובן שאפשר ללמכמו

  .המפיץ החדש מתחילה לדעוך
  

 ,להכניס כסף לכיס עכשיו ללמד את המפיץ החדש הפתרון הפשוט יותר הוא
  .בכדי לצבור ביטחון להמשך הדרך )י שיווק נכון"ע(
  
  

את (נה מומלץ ללמוד כיצד לשווק נכו, ד אתה לא באמת מרוויחאז כל עו
ף כבר מהימים הראשונים להרוויח כס וכלבכדי שת )בתחילה המוצר שלך
  .ורק אז לשלב את ההזדמנות שלך בעסק

  
  
  
  
  

   "שוק קר"רכישת לידים 
  

ולכן הם יכולים  בשוק החופשי שמחפשים עבודה )מועמדים( לידים הם אנשים
  .להתאים לעסק

  
  :הם לא מתאימים לנו כמעט תמידאז מדוע 

  
  !עולים הרבה מאוד כסף  ם הטוביםהלידי .1
  
  . מפלח השוק מולו אנו רוצים לעבוד הם לא.2
אין להם את , שכירים שמחפשים בטחון כלכלי עכשווי ברובם אלו אנשים 

אנשי  ,הם אינם חושבים כמו יזמים  .הסבלנות והרצון לבנות הכנסה שיורית
  .עסקים



 8 למגנט מועמדים ולקוחות אליך באופן אוטומטי  – "כל האמת על כיצד לרשת"

וח חיים ועוד כהנה ביט ,פנסיה, טלפון ,ים הם מחפשים רכבבחלק מהמקר 
  ...וכהנה

  
רב החברות שמספקות לידים פשוט ממחזרות את השמות וכך נוצר מצב  .3

, אם מפיצים שבדיוק כמוכם רכשו לידים מאותה החברה" מתנגשים"שאתם 
שכנע את המועמד מדוע כמו אנשי מכירות שמנסים ל יו אתם נשמעיםועכש

  אחר רק דקה ם טובה יותר ממה שהם שמעו ממפיץההזדמנות שלכ
  .אחת לפני

  
 והזמן עצור ברגע זה את בזבוז הכסףאז קודם כל  ,אם זה מה שאתה עושה 

  .והמשך לקרוא  ,שלך
  !בקרוב כל בעיותיך יפתרו                                     

  
  
  

  אתר אינטרנט משוכפל של החברה 
  

נים מידע על אני מתכוון לאותם אתרים משוכפלים שקיימים ברב החברות ונות
  .כ הם כוללים גם מצגות עסקיות וסיפורי הצלחה"בד, החברה , המוצר

  .מה שלא בסדר זה להפנות מועמדים לאתר, אתר כזה ךזה בסדר שיהיה ל
" לצאת לפעולה" אך אינם גורמים לאנשים שהפנתם ,אתרים אלה נותנים מידע

  .ולעשות משהו עם המידע שקיבלו
  

  . המרשת , כ אינו נותן ערך מוסף לך"ה ובדהאתר ממתג את החברה ומוצרי
  

אדם שיש לו , שלך בתור מנהיג המיתוג האישיהוא  מה שחשוב בשיווק רשתי
 אדם שהוא מקצוען בתחום ויכול לתת כלים פרקטיים להצלחה לכל אלה, ערך

  .ים אותהמבקשש
  

  ?מה יוצא לי מזה : הדבר היחידי שמעניין את המועמד שלך הוא  
  

יחסים , אנו בנויים בצורה כזו, וגם אותי , אותך זה מה שמענייןהרי בינינו 
טיבם של יחסים  ,אם אין הדדיות מסוימת. נכונים בנויים מנתינה וקבלה

  .להסתיים
הזה אלמלא חשבת שהוא יכול לתת  מעשה לא היית קורא בכלל את המאמרל

  !לך ערך מסוים 
  

  .יךיצטרף אל וזו הסיבה שהמועמד שלך ,זה מה שחשוב
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 ומאמין בך בתור מנהיג ,כיצד העסק יוכל לעזור לו במידה והוא רואה רק 
  .קחת אותו לאן שהוא רוצה להגיע ל שיוכל

  
  ! ותך בתור החונך האישי שלו ויצטרף אליךרק אז יקרה הקסם והוא יאמץ א 
  
  
  

   : התובנה החשובה מכולן:  ולקינוח
  

  ! לאנשיםאנשים מצטרפים 
  

או החברה המדהימה  ,התגמול תכנית, מוצר החדשניאינם מצטרפים בגלל ה הם
  !זה לא מעניין אף אחד , שכרגע נמצאת בצמיחה שלך

  
לשפר את  כיצד תוכל: את המועמדים שלך הוא  ןהדבר היחידי שמעניי

  .לכך לתת מענה לבעיות שלהם והאם אתה באמת מסוגל ,חייהם
  
ביחד  כדי ללכתאת ניצוץ המנהיגות ב האם המועמד רואה בך: הווה אומר  

  .להגשמת החזון המשותף איתך
    .לטובה דברים השתנו: הזו בעסק שלי ביום שהטמעתי את התובנה 

ויותר לקוחות בארגון שלי רכשו , יותר אנשים הצטרפו, העסק התחיל לצמוח
  !מוצרים לטווח זמן ארוך 

  
  

  ...אז  , אם כך
  
  
  

  ? כרגע יואשהאם אתה מ ?מה הצלחתי לפגום בשלוות הנפש שלך עד כ
  
  לשמוח ברגע זה אתה צריך, מעשה אין לך כל סיבה ל

  . י הפסקת העשייה שלך"ועוד ע, כסף כיצד לא להפסיד הרגע גיליתי לך
   .לרווחים ותךאך זה עדיין לא מה שיוביל א

  
  

 בשיווק רשתי וגורמים לעסק שלך נלמד כיצד מייצרים כסףו בוא: ולכן  
  !!! להטיל ביצי זהב
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  ...פים בבקשהתומארש 
  
  
  

  "השיטה החדשה"
  

  
  ספרות בחודש 5יס לכיסך הכנסה של שיטות להצלחה מאסיבית שתכנ 3

  !!!י שיווק נכון "ע 
  
  
  

  .להשתמש בשיטות אלו לשווק כל מה שתרצה ניתן
  
  

  .יכול להיות  ?האם זה נשמע טוב מדי בכדי להיות אמיתי 
  
  

באות זהו פשוט בשורות ה מה שתמצא, אך תאמין לי שאין פה קסמים
החברות שמכבדות שיווק מהסוג שבו משתמשות כל ,שיווק נכון וממוקד

  .עסקית המבחינ אותן חברות שמצליחות, את עצמן
  

  
  
  
  

  פילוח השוק
  

, הם נמוכים לייצר הכנסות לטווח הארוך מכיוון שבשוק החם סיכויי ההצלחה
  ?אז למי בעצם אנו אמורים לשווק 

  
  !לפלח השוק המתאים : התשובה                                

  
  ?נכנס לקטגוריה הנכונה  אז מי

  
  ! תלוי מה אתה משווק : התשובה                                

  
מתייחס לאותם אנשים שהסבירות שיקנו ממך היא גבוהה  ,לפלח נכון את השוק

  .יותר
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לקלוע  להנה מספר שאלות שבעזרתן תוכ, וקבכדי להבין כיצד מפלחים ש
  : למטרה ביתר דיוק

  
 ?האם המוצר מתאים לגברים או נשים 

  
 ?טווח הגילאים שלהם מהו 

 
 ?האם ישנה משמעות לאזור המגורים שלהם ? היכן הם גרים 

 
 ?במה הם עובדים 

 
יש , אם אתה משווק מוצר בעלות גבוהה(? מהו השכר החודשי הממוצע שלהם 

 )חשיבות אדירה לסעיף זה 
 

 ?מה חשוב להם בחיים ? ים שלהם מהם התחביב
 

 ?הפחדים והתשוקות שלהם , מה השאיפות
  
  

בימים אלו אנו חייבים , שמספיק לדעת טווח גילאים הבעבר הדעה הרווחת היית
.   ולכן עלינו להבין את צרכי השוקת יותר ולהיות ממוקדים ככל שניתן לדע

  .אנו לא רוצים לבזבז זמן יקר ולתת יתרון למתחרים שלנו
  
  
  

כך שאם נדע , ישנם בעולם מיליוני אנשים שמחפשים מענה לבעיות שלהם
חיינו וחייהם , מחפשים את מה שיש לנו מלאשמלהגיע לאותם אנשים 

  )win – winמצב של (  .יהיו טובים יותר
  
  

חים סכומים יפים יהיו בארגון מסופקים שמרוויוכמה מפיצים מאושרים 
צטרך להתמודד עם לא תו ,והאתגרים ייעלמלפתע חלק גדול מאם  ,שלך

  ! כל שני וחמישי מפיצים שאיבדו מוטיבציה
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  !ותתחיל למיין , תפסיק לשכנע
  
שלנו "דת הזו שגורמת לנו לשכנע אנשים אחרים מדוע  כ קל ליפול למלכו"כ

   . "יותר גדול
אנו , זה למכור ולשכנע כ"החונכים שלנו בדמה שמלמדים אותנו למעשה 

  .אפ- להסביר הרבה ולבלות שעות בטלפון בכדי לעשות פולו, צריכים להתחנן
  .חלום של הכנסה שיוריתהץ ומן זוהי דרך מהירה לצאת מן המרו

  
ישנם הרבה מאוד  חיקה הגדולה במכירות עושה את שלה ולכןהש ,מעבר לכך

  .מפיצים שפשוט סולדים ממכירות
  

  ! אני ממיין ובוחר, אני לא מוכר, אז הרשה לי להעיר את עינך
  

  ?למה אני מתכוון בממיין ובוחר 
  

  .ליצור ביקוש למוצר או לשרות שלך היא ניסיון מכירה :  ובכן 
    ופשוט , םך בו אתה מוצא אנשים שכבר מעוניינימיון הוא תהלי           
  .יוצר את הדחף לרכישה           

  
  .נעים ומשלם לך הרבה יותר טוב ממכירה  מיון הוא תהליך   
  

  ?אנו ממיינים  אז כיצד
  

, שאותו אתה מעביר את המועמדים שלךאתה ממיין בעזרת תהליך שיווקי 
מים ובסופו משאיר רק את התהליך פולט בדרך את כל אלה שאינם מתאי

  . ביותר םוהרציניי םהמעונייני
  

הוא , סקריפט טלפוני כזה או אחר בעצם ממיין בעבורך את המועמדים: לדוגמא 
לבין אלה שמוכנים  םגורם לכך שתוכל להבדיל בין אלה שסתם מתענייני

  .להתחיל לעבוד באמת
  
ונים בהם שווה האנשים הנכ למיין ולבחור את: היות מרשת מקצוען משמעול 

  . עד היום סביר להניח שמה שלימדו אותך זה לדבר עם כולם. לנו להשקיע זמן
  

  ?אתה מתחיל להבחין בהבדל המהותי 
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אמיתי  ןלמרשת מקצוען אסור לבזבז זמן על כאלו שאין להם עניי
  !בהזדמנות או במוצר 

  
א ל, זו הסיבה לכך שרב החברים והמשפחה שלך פשוט לא יהיו איתך בעסק

  .עליהם את החומר" הקאת"פשוט , מיינת ולא עשית הבחנה למי זה בכלל מדבר
מהיום אתה מבין שאת הזמן שלך אתה מבלה בחברת אלה , אך זה דבר טוב

  .שהביעו רצון אמיתי ללמוד ולעשות עסק
  

כך - אדם שלוקח ויטמינים באופן קבוע ומוציא על מצאתבואו נניח ש:  לדוגמא
   :יון טובה היאשאלת מ, את מיטב כספו

  
במידה ואוכל להראות לך דרך בה תוכל לשדרג את איכות הויטמינים שלך " 

תוכל להקדיש רבע שעה בכדי , )ואולי אפילו רווחים(תוך כדי צמצום עלויות 
  "? Xלצפות באתר 

  .י שאלה זו תוכל לדעת כמה מועמד זה רציני בהתייחסותו לנושא"ע
  
  
  

  ! ק שלךלעס לרתום את כוחו של האינטרנט
  

האינטרנט הוא הכלי העצמתי ביותר בו תוכל להשתמש בכדי להגדיל את 
יש לו כוח כזה גדול שבתוך מספר חודשים בלבד הוא יוכל לקחת את . עסקיך

אני ראיתי כבר מספר  וחבר יקר, שש ספרותלחמש ו רמת ההכנסות שלך
  .פעמים כיצד זה קורה

למעשה אחד מחברי הוא בחור                                                              
  .  ICQשהקים את 

  
  ... במה מדובר אני בטוח שגם אתה מבין

  
חברות שיווק רשתי אוסרות להשתמש בשמן ובשם  –אך עליה וקוץ בה 

                    ?אז מה אפשר לעשות  ,מוצריהם בפרסום כלשהו
                                

                     
עליך למתג את עצמך ולפרסם אך ורק את תועלות  ,בכדי לפרסם נכון

  !המוצר שלך 
  

  : לדוגמא 
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 ,בוא נניח שמפיץ בשם יעקב יעקוביאן משווק סוג של מיץ בריאות כלשהו
  :  יהיה דומה לזה של יעקב סביר להניח שסגנון המודעה 

  
החברה שינתה את חיי ,  Xשמי יעקב יעקוביאן ואני מפיץ בחברת , שלום 
... 'להיות בריא וכו, טוב בלילהלישון : מיץ הבריאות שלנו גרם לי , לטובה

  .... לרכישת המיץ צרו קשר
  
לא  יכול להיות שאתה, ואפילו רעה מאודזוהי מודעה רעה מבחינה שיווקית  

בדיוק  אך מפיצים רבים בעיקר בתחילת דרכם נופלים, דברים כאלה העוש
  .בנקודה הזו

  
הניסוח יהיה , בוא נניח שיעקב התקשר אליי וקיבל ייעוץ לגבי הפרסום וועכשי

  :  ומה לזהד
  

 פר אתשלום שמי יעקב ואני מספק לאנשים מידע חשוב כיצד לש
אם ברצונך לשפר את מצב   ...'וכולישון טוב יותר בלילה  ,בריאותם

ים זאת יראה לך כיצד עושלשלוח אליך דוח מיוחד שהבריאות שלך אוכל 
  .ביעילות ופשטות

  
       ? םלאיזו מודעה יהיו יותר מתענייני?   מה אתה אומר

     ! התשובה ברורה                                                                          
  

תור מיתגנו את יעקב ב, הוצאנו את שם החברה מהמשוואה הבמודעה השניי
           .ללקוחונתנו הרבה ערך , מומחה

  
  .את הלקוח מעניין מה יצא לו מזה : זוכר                       

  
  
מה שאני שומע (מעבר לכך לא הבטחנו הבטחות שווא על יכולות המוצר  

  )לפעמים ממרשתים
  
  
  
  

  !נדבר על שיווק אינטרנטי נכון ו בוא:  שבקצפת ןועכשיו לדובדב
  
  

  תנועה לאתר שלךכיצד לייצר . 1   :שיווק באינטרנט מתחלק לשניים 
  האתר עצמו. 2                                             
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 יום ים והחשיפות שאותן אפשר לבצע בכלהיתרון הגדול הוא בכמות המספר

למעשה אלפים של אנשים יכולים להיחשף , דרך האינטרנט בצורה אוטומטית
  .למה שאתה מציע ולאתר שלך בדרך זו

  : וש דרכים עיקריות לייצר תנועה לאתרישנן של
  
  
  

                                                                 1 .PPC -     עבורה כסף תנועה ששילמת  
                                                                 2 .SEO  –   אופטימיזציה של מנועי חיפוש    

                                                                 3. WEB 2.0 - אתרים חברתייםב שימוש  
  
  
  
  
1 . PPC   
   

זוהי דרך ,ירות ביותר לייצר תנועה לאתר שלךזוהי אחת הדרכים הקלות והמה
ה כשלמעש, ר כל הקלקה על המודעה אותה פרסמתכסף בעבו בה אתם משלם

  .)יאהו וכדומה, גוגל( שילמת גוף לומי שמקדם את המודעה הוא ה
  
 הנכונות ביותר והממוקדותאך המפתח האמיתי נמצא בידיעה אלו מילים יהיו  

אותו ויגיע ל שאפשר יהיה הכי אפקטיבי לשימוש בכדי שהפרסום שלךביותר 
   .להציע פלח שוק שמחפש את מה שיש לך

  
  

 השימושקיימות מספר אסטרטגיות בסיסיות שחשוב מאוד לדעת לפני 
לא תהיה  ותה פרסמתקצת על התחום אחרת המודעה א לכן למד, בשיטה זו

  ! אפקטיבית 
  
  
  
  
2.SEO    
   

 שקולטים את הנוכחות שלך הכוונה היא למנועי החיפוש ,תנועה אורגנית
  . ברשת

  
אך תדרוש מכם הבנה ומיומנויות לגבי העדפות של מנועי  ,זוהי שיטה עצמתית

ומחפשים , שמסתובבים ברשת" סיירים"ש ישנם מן לכל מנועי החיפו. חיפוש
  .ללכוד את החומרים המפורסמים
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, באפשרותכם לקדם את האתר שלכם, במידה ואתם יודעים מה הם מחפשים 

  .ולהיות ממוקמים בין הראשונים במנועי החיפוש
  

י "ומי שמבין בתחום מרוויח ע, קיימת נוסחה לעניין התנועה האורגנית
  .  באתר שלו שמתורגמים לכניסות וחשיפות רבות למידעדירוגים גבוהים 

  
  
3 .WEB 2.0   
  

 קפה דה מרקר ,מיי ספייס, יו טיוב, פייסבוק: שימוש באתרים חברתיים כגון 
  .אדירה ביותר ברשת בעלי חשיפה  אלו הם אתרים מתוקשרים... ועוד

  .אפשר למצוא איכות גבוהה מאוד של אנשים שגולשים באתרים אלו 
  
עליך לדעת לתת , בכדי להצליח לשווק את עצמך בעזרת אתרים אלו אך  

ולמגנט אותם אליך , ליצור לעצמך קהל אוהד, איכות גבוהה של מידע ותוכן
  .בתהליך זה

ויבקשו לקבל מידע נוסף ) כי מבחינתם אתה המומחה(אותם אנשים יגיעו אליך 
  .על התחום בו אתה עוסק

 ומוכנים ,סומכים עליך, כירים אותךהעצמה שבכך היא שאנשים אלו כבר מ
  .לעשות איתך עסקים

  
ואתה סתם מפציץ , אם אתה לא יודע כיצד לעשות זאת – מצד השני

קיים סיכוי גבוה לכך שיחסמו אותך באתר , בפרסום את האתרים האלו
  . לצמיתות

  
  
  

בכל אחד מן האפשרויות אותן ציינתי יש צורך להתמקצע בכדי  –ובקיצור 
  .ם נכון ולקבל תוצאות להן אתם מצפיםלעשות דברי

  
בכל  יודעים כיצד להשתמש ובעלי עסקים מעט מאוד מרשתים

יצור , להשתמש בכל שלושת הכלים יחדיומי שידע , הכלים יחדיו
  !לעצמו יתרון אדיר בשוק 
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  ! הצלחה: הוא  שאליו ברצוני להתייחס  הדבר האחרון

  
  

  ?ן כיצד מבדילים בין מצליחן לבין מפסיד
  

אם תשאל מצליחן על , דבר ראשון בצורה בה הם מדברים ומתייחסים לחיים
את דרך וזמני , המטרות והיעדים שלו הוא יוכל מיד לפרוש בפניך את מטרותיו

  .הפעולה שלו לביצוע המשימות
חשבתי על זה : "כ נקבל תשובה בסגנון הזה"בד, מהצד השני כשנשאל מפסידן

זה אני מקווה מאוד  ש: "נפוץ הוא  וד משפטע..." אולי יום אחד כש" ,"
  ..."יקרה

  
  ..  .לעולם אינו מגיע" יום אחד" חבר יקר

  ...אנו אלה שמחליטים מתי                                                              
  
  

לעיתים הם חוששים , אנשים אוהבים לדחות דברים כי נוח להם לא להתאמץ
מה שנקרא לשבת על , המוכר, באזור הנוחות  רלהישא להיכשל ומעדיפים

  .הגדר ולא לצאת לפעולה
  

הנה מספר הבדלים דקים אך משמעותיים שמפרידים בין מצליחנים 
  .למפסידנים

  
  

  הוא לעולם חלק מהפתרון המצליחן
  הוא תמיד חלק מהבעיה המפסידן            

  
  תמיד חושב על רעיון יצירתי המצליחן

  תמיד יש תרוץ טוב למפסידן            
  

  ..."תן לי לעשות עבורך: "אומר  המצליחן
   "זה לא מתפקידי ": אומר  המפסידן            

  
  "אך אפשרי, זה מאתגר": אומר  המצליחן

  "אך יותר מדי קשה, זה אולי אפשרי"אומר  המפסידן            
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ישים ולסביבה בה הבדלים קלים בין שניהם אך מהותיים ביותר לחייכם הא
כולם נושאים  ,חבריםו, משפחה, לאנשים עליהם אתם משפיעים, אתם חיים

   .עיניים אליכם
  
  
  

מילים אלו , בהם אתה משתמש במיליםתלויים  גלי ההדף שתייצר במהלך חייך
 את אצלך אותן מחשבות מפתחות ,היום יומיות שלך המחשבותמשפיעות על 

 ותךוזה מה שיוציא או לא יוציא א ,ייםלח לגבי התייחסותך והרגש אמונהה
  !  קבלשת התוצאותשתייצר את , פעולהל
  
  
  
  תוצאה –פעולה  – ורגש אמונה –מחשבה  –מילים    :הנה הנוסחה   
  
  

פשוט לא  מטרות שאינן מוגדרות, ולה מצליחנים יודעים שחלום ללא תכנית פע
  !יתממשו 

  
      ?אז האם בנית כבר תוכנית להגשמת מטרותיך 

  ?האם הגדרת אותה בזמנים                                                                
   

צמד  שהם" יהיה בסדר"או , יום אחד אני אעשה זאת, או שאמרת לעצמך
  .טיפוסי במחוזותינו מילים

  
מה יהיה  :  אתה יודע, הפחד הגדול של רב האנשים הוא הפחד מכישלון

  ...אם
כשלון הוא חלק מדרכם של כל , שלון הכרחי בכדי לייצר הצלחהאך למעשה כ

  .המצליחנים
  
  
  
  

עסק שכזה  ,הוא משהו שהרבה אנשים רוצים לעשות, הקמת עסק ביתי
ועוד , עבודה בשעות שנוחות לךו, וית מקוםמאפשר לנו הכנסה שאינה תל

  .יתרונות רבים
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  :השאלה היא  

  
  

  ? לממש את חלומותיךדי היום בכ האם אתה מוכן לצאת לפעולה
  
  

שכמה מהם  אני מבטיח( ,האם אתה מוכן לעבור את האתגרים שבדרך 
להיות הבוס של  ,וליישם ללמוד האם אתה מוכן, )יופיעו בדרכך להצלחה
  ...בידיךהעסק שלך ו משפחתך גורל, עצמך ולקחת את גורלך

  
  

  ...יש לי משהו מיוחד עבורך, במידה וכן
  
  

   
   : סעיפים הבאיםולהסכים ל זה עליך לקרואאך רגע אחד לפני 

  
    

  אני מוכן להתחיל להשקיע בעצמי ובעסק שלי. 1
  

  יש לי יעד ומטרה ברורים לטווח הקצר והארוך. 2
  

  אני אדם שנוקט בפעולה מהר. 3
  

  בכדי לקחת אותו לשלב הבא, העסק שלי לקדם אתאני מחפש . 4
  

ינימום בכדי לקדם את שעות שבועיות במ 15 – 10אני מוכן להשקיע . 5
  עסקיי

  
  

   ... לעשות וכל שנותר עכשי
 

     :להיכנס לאתר הבאהוא 
  

 ://WWW.ASAFMLM.COMHTTP 
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 ://WWW.ASAFMLM.COMHTTP 
  

מה המוקדמת בהרש משמעותיתלקבל הטבה , באתר זה אני מאפשר לך
שמלמד כיצד לבנות צינור " כל האמת על כיצד לרשת" –לקורס המורחב 

למועמדים  בכדי לגרוםאינטרנטי בתעשיית השיווק הרשתי שיווק 
  !ולקוחות להגיע אליך על טייס אוטומטי 

  . אותו צינור שיווק בו גם אני משתמש בכדי לקדם את עסקיי
  

  "שתי באינטרנטשיווק ר"כמו כן חזור עכשיו לבלוג שלי 
  RSSי לחיצה על כפתור המייל או ה "והישאר מעודכן ע

שיעזרו לך לבנות עסק , כך תקבל ממני עוד טיפים עדכניים
  ! מהכנסות פאסיביות  תבשיווק רשתי בכדי לצאת לפנסיה וליהנו

  
  

 בשלב הזה צריך להיות לך מושג לגבי, הספראני מקווה שנהנית מ
  .עסק שלךבכדי לייצר הצלחה ב מה נדרש

  
  

  אשמח לעזור גם בהמשך
  שלך

   הלל-אסף הנעמן
  

  MLM.COMISRAEL://WWW.HTTP 
                   

                                                                                                              
                                                                         


